
Jan Hönle

Herzlich Willkommen zur
KOKON-Vertriebsstrategie 

Online einfacher, effektiver und leichter verkaufen!



Unabhängig von Zeit und Ort



Zeit für die Familie



ONLINE - Einfach - Schnell - Effektiv - Verkaufen



Frühstück mit der Familie



Ein glückliches Leben



Gestatten, mein Name ist ...

Jan Hönle

• 1968 geboren, verheiratet, 2 Kinder

• 1989 Abitur – Ausbildung zum 
Versicherungskaufmann

• 10 Jahre in der Allianz Agentur meines Vaters

• 2001
Versicherungs- und Finanzmakler
Spezialisierung auf die Baufinanzierung
Internetmarketing www.baufi-tipp.de

• 2004 Online-Beratung

• 2009 Trainer für die 
KOKON-Vertriebsstrategie



Die KÄUFERWELT verändert sich!



Die KÄUFERWELT verändert sich!



Internetstudie ARD/ZDF 2010

Online-Nutzer in Deutschland 2010
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Internetnutzung in Deutschland



Internetnutzung in Deutschland

Minuten



Abschlusskanal für Versicherungen

Quelle Accenture 2010



Die Folge:

Wer nicht mit der Zeit geht,
der geht mit der Zeit!



STOP



Die
KOKON-Vertriebsstrategie



5 Schritte zum Online-Verkaufserfolg

• Internetmarketing

• Netzwerkmarketing

• Leadskauf

• Online-Termin

• Mail mit Angebot oder 
Abschluss

• Nachverkauf mit 
Marketingmühle • Abschluss

• Kaufenergie anheizen

• Anfrage kommt

• Vorverkauf mit  
Marketingmühle

• Telefonsich nachfassen

• Fragen klären
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Die KOKON -
Erfolgs-Pyramide

Online
Beratung

Internetmarketing
Blog, Videos, Podcast

Netzwerkmarketing, 
Leadskauf, Internet-Werbung



Präsentationsprogramme im Überblick

Beam your Screen

http://www.beamyourscreen.de

Teamviewer

http://www.teamviewer.de

GoConferenz

http://www.finanzportal24.de

CSN

http://www.csn-gmbh.de/



Ideen für Präsentationen

• Salesstorries von Gesellschaften

• Ihr erfolgreiches Verkaufsgespräch

• Recherchieren im Internet

• Was bewegt die Menschen momentan



Online-Beratung   |   Online-Verkauf

Vorqualifizierung

Abschluss

Nachbearbeitung

Cross-Selling

Nutzungsmöglichkeiten



Autopilot - Anwendungsbeispiele

Automatischer Mailversand

•... nach der Beratung

•... nach einiger Zeit, wenn Kunde noch nicht soweit  ist

Nach Gratis-Downloads

•... um die Kaufenergie des Kunden zu steigern

•... um mich als Experte erscheinen zu lassen

Newsletterversand

•... regelmäßiger Kontakt zur Zielgruppe



Die KOKON -
Erfolgs-Pyramide

Online
Beratung

Internetmarketing
Blog, Videos, Podcast

Netzwerkmarketing, 
Leadskauf, Internet-Werbung



Internetmarketing



Das wichtigste Firmenkapital

Die

E-Mailadresse
Ihrer Kunden!!



Die KOKON -
Erfolgs-Pyramide

Online
Beratung

Internetmarketing
Blog, Videos, Podcast

Netzwerkmarketing, 
Leadskauf, Internet-Werbung



So kommen potentielle Kunden zu Ihnen

Setzen Sie viele Bojen ins Internet



Die KOKON -
Erfolgs-Pyramide

Online
Beratung

Internetmarketing
Blog, Videos, Podcast

Netzwerkmarketing, 
Leadskauf, Internet-Werbung



Internetinduzierte Versicherungsabschlüsse in %





Wer macht zukünftig

Ihren Umsatz?



Was machen Sie

in 5 Jahren?



Fahren Sie noch, oder verkaufen Sie bereits?

Ihre Marketingmühle

Erzeugen Sie  einen Sog - so kaufen Kunden 
bei Ihnen

Tipps und Tricks
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Mit System zum Erfolg

Video-DVD zur KOKON -Strategie

Video-DVD 89,- €



Sie haben Fragen?



Kontaktdaten

� Jan Hönle

� Limesstr. 33

� 91738 Pfofeld

� Tel. 0 98 34 – 97 83 31

� Fax 0 98 34 – 97 84 42

� eMail: info@kokon-strategie.de

� Insider-Infos: www.kokon-strategie.de


